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Aree di Competenza 
 Negoziazione strategica e gestione del 

deal post-chiusura anche in ambito 
internazionale 

 Gestione delle persone e Leadership 
 Supporto e integrazione M&A  
 Mentorship & Coaching avanzato 
 Compliance & Risk Mitigation 
 Ottimizzazione delle Commercial 

Operations  
 Gestione del Cambiamento e 

Formazione culturale 
 

Leadership Focus 
Maria è profondamente dedita alla gestione 
delle risorse umane, alla formazione e al 
mentoring di alto livello. Fa parte della 
Faculty della Luiss School of Law per il 
programma "Strategic Negotiation and 
Human Interaction" e collabora attivamente 
con NegotiatingLab dal 2023. Inoltre, opera 
come mentore e formatrice in programmi di 
prestigio come Donne 4.0 e Food for Minds 
(Manager Italia Lombardia), impegnandosi 
per promuovere la diversità, l'inclusione e la 
crescita dei talenti verso posizioni di 
leadership. 
 
Esperienza di settore 

 IT Services (outsourcing, Cloud, AI) 
 Banking & Insurance 
 Telco 
 Healthcare 
 Settore Pubblico 

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Maria Strada 
 
Strategic Advisor & Executive 
Leader | Innovation Governance & 
Complex Deal Architecture  
Ex-Google Cloud | Commercial 
Operations & Compliance Expert | 
Tech Ecosystems Builder 
 
+393400598661 
Stradamaria1009@gmail.com 
Go to: Maria Strada 

Maria è una Senior Strategic Advisor con oltre 20 anni di esperienza 
maturata all'interno di organizzazioni tecnologiche di primo piano, tra cui 
Google Cloud, HP e Oracle. La sua specializzazione risiede in una nicchia 
critica: tradurre complesse innovazioni digitali in framework commerciali 
sostenibili e conformi. 
 
Superando i tradizionali ruoli esecutivi, Maria oggi si propone per 
consigliare imprese e istituzioni pubbliche su come percorrere l'"ultimo 
miglio" della trasformazione digitale. Unendo l'esperienza sul campo al 
rigore del metodo NegotiatingLab funge da ponte tra la Compliance 
(GDPR, Legge 231) e la velocità del business, assicurando che le 
partnership strategiche con gli Hyperscaler si traducano in valore 
misurabile e non in rischi operativi. 
 
Maria opera come una "Deal Architect" specializzata, capace di 
integrarsi in programmi di trasformazione più ampi per risolvere specifici 
punti di attrito: 
 Governance di Hyperscaler & Cloud: Sfruttando la sua profonda 

conoscenza del settore "Big Tech", struttura accordi che bilanciano 
l'innovazione tecnica con la prevedibilità dei costi. 

 Abilitazione di Deal Complessi: Affianca i team negoziali anche nel 
Settore Pubblico e nei mercati regolamentati per definire l'intera 
strategia e orchestrare i complessi interessi in gioco. Basandosi sul 
rigoroso metodo NegotiatingLab – realtà con cui collabora dal 2023 
– guida i vari stakeholder attraverso un percorso di apprendimento 
condiviso che rafforza la governance e crea valore a lungo termine. 

 AI Cultural Readiness & Leadership Inclusiva: Oltre 
all'implementazione tecnica, Maria agisce come formatrice ed 
esperta per affrontare il lato umano dell'adozione dell'Intelligenza 
Artificiale. Collaborando con Donne 4.0 e come associata Manager 
Italia, eroga percorsi di formazione e supporto alle organizzazioni per 
colmare il divario digitale di genere, costruendo team di leadership 
etici, diversificati e capaci di gestire l'AI senza pregiudizi. 

 
 
 

 
 
 

"Sono una Strategic Advisor che colma il divario tra tecnologie 
dirompenti e governance aziendale sostenibile". 


